Vertriebsmitarbeiter im
AuRendienst (m/w/d)

| Uber uns

Die ENTIAC GmbH ist ein IT-Beratungs- und
Softwarehaus aus Hildesheim, welches sich
Uber die Jahre auf die Nachverfolgbarkeit und
Transparenz von Unternehmensdaten
spezialisiert hat. Dabei betreuen wir national
und international unsere Kunden bei der
Digitalisierung ihrer Intralogistik und
Produktion.

Mehr Informationen Uber uns:
www.entiac.com/ueber-entiac

| Unsere Benefits

* Eine angemessene Vergutung

* Sie erhalten von uns einen Dienstwagen fiir
die berufliche sowie private Nutzung

*  Wir bieten Ilhnen einen sicheren Arbeitsplatz
mit abwechslungsreichen Aufgaben

» Ausreichender Handlungsspielraum zur
Entfaltung lhrer individuellen Fahigkeiten
und Kompetenzen

* Mitarbeiterevents zur
Gemeinschaftsstarkung

* Kostenlose Getranke und Parkplatze

* In Absprache mit dem Team besteht die
Moglichkeit, einen Teil der Arbeitszeit im
Homeoffice zu absolvieren

S

| Was sollten Sie mitbringen?

Sie haben ein (Fach-) Hochschulstudium
Wirtschaftsinformatik,
Betriebswirtschaftslehre oder eine
gleichwertige Ausbildung erfolgreich
abgeschlossen

Sie sind bereits seit einigen Jahren
erfolgreich als Account Manager o.a.
vorrangig im IT-Umfeld tatig.

Ihre Kreativitat beweisen Sie durch das
eigenstandige Entwickeln von Lésungen
sowie deren erfolgreiche Umsetzung.
Dabei zeichnen Sie sich durch ein hohes
Map an Verantwortungsbewusstsein
und Engagement aus.

Sie verfligen Uber eine ausgepragte
Kommunikationsfahigkeit, durch die Sie
Ihrem Gegenliber von Ilhnen, dem
Produkt und den Vorteilen liberzeugen
kdnnen.

Gute Englischkenntnisse in Wort und
Schrift runden Ihr Profil ab.

Reisetatigkeiten sind fir Sie
selbstverstandlich.


http://www.entiac.com/ueber-entiac

I ihr Tatigkeitsbereich

Der aktive Kontakt zu Kunden ist |hre
Leidenschaft. Sie konnen Menschen
begeistern und verfligen tber ein sehr
gutes Verstandnis fir
betriebswirtschaftliche Prozesse.

Wenn dies auf Sie auf Sie zutrifft, erwartet
Sie bei der ENTIAC eine herausfordernde
Karrieremoglichkeit:

Im Rahmen lhrer Tatigkeit entwickeln Sie
einen unserer Vertriebsbereiche strategisch
weiter, indem Sie einen neuen
Kundenstamm aufbauen und gleichzeitig
bestehende Kundenbeziehungen
weiterentwickeln. Die Analyse der
Kundenanforderungen vor Ort gehort
ebenso zu Ihren Aufgaben wie die
Erarbeitung von Losungskonzepten im
Rahmen unseres Produkt- und
Losungsportfolios.

Sie erstellen Angebote, fliihren die
Preisverhandlungen und fiihren Ihre
Auftrage erfolgreich zum Abschluss.
Dariber hinaus identifizieren Sie
Marktpotenziale und planen entsprechende
MarketingmaRnahmen zur Generierung von
Leads fiir IT-Projekte mit mittelstandischen
Unternehmen.

Kontakt
Telefon: Martina Forster, Tel.: +49 5121 500-0

E-Mail: bewerbungen@entiac.com
Per Post: ENTIAC GmbH | Wetzellplatz 2 | 31134 Hildesheim

Als ENTIAC legen wir verstarkt Wert auf ein
teamorientiertes und wohlfiihlendes
Miteinander, sodass wir und unsere
Mitarbeiter uns gemeinsam und individuell
personlich und beruflich stets
weiterentwickeln.

Wahrend unserer Zusammenarbeit setzen
wir auf flache Hierarchien und schnelle
Entscheidungswege. Somit konnen wir
gemeinsam ergebnisorientierte und
zufriedenstellende Ergebnisse
schnellstmoglich erzielen.

Wir sind sehr an einer langerfristigen
Zusammenarbeit interessiert. Daher ist
diese Stelle zur Teil- und/oder Vollzeit in
Festanstellung ausgeschrieben mit
Arbeitsbeginn zum nachstmdglichen
Termin.

Wenn Sie sich von unserer Stellenanzeige
angesprochen fiihlen, freuen wir uns tber
Ihre Bewerbung unter den untenstehenden
Kontaktinformationen.
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